MBKT 311 Tréning Kozpont

Gyartastervezés a gyakorlatban
- Célok, szamok, dontések egy gyartocég mindennapjaiban
webinarium sorozat

Els6 webinarum

Ertékesitési és Miiveleti Tervezés = Sales & Operations

Planning (S&OP)

A webinarium célja

A webinarium célja, hogy a résztvevok megértsék az S&OP folyamat mikodését es
szerepét a vallalati dontéshozatalban, valamint gyakorlati példakon keresztul képet
kapjanak arrdl, hogyan hangolhatdé o6ssze az értékesitési tervezés a gyartasi
lehetéségekkel.

S&OP definicidja és célja a vallalati dontéshozatali haldban réviden

S&OP a gyakorlatban: ki-mit-mikor

S&OP inputok

S&OP outputok

S&OP szamitasok

S&OP a gyakorlatban — stratégiai hibalehet6ségek (a vezetéség tdmogatasa,
tréning és részvétel, technoldgiai hianyossagok)

S&OP a gyakorlatban — taktikai €s operativ hibalehetéségek (eréforrasok
figyelmen kivul helyezése, analitikai képességek és kollaboracio hianya, stb)
S&OP a gyakorlatban — online gyakorlat (azt vizsgaljuk, gyartasilag
kivitelezhetdk-e az S&OP soran megallapitott eladasi terv harom
termékcsoportra) és egy Harvard Business Education case study, mely az
S&OP folyamatra fékuszal. A case study magyar ismertet6je a webinaron
belll hangzik el, magat az angol nyelv( case studyt irott formaban a webinar
utan kapjak kézhez a részvevok.

Osszefoglalo és Kérdések

A webinar soran a kdvetkez6 kérdésekre is valaszt kapunk:

Min all vagy bukik az S&OP sikeressége

Hogyan befolyasolhatja egy k6zépvezetd az S&OP folyamatat

Valéban az az S&OP célja, hogy egy konkrét szamot talaljunk vagy sem
Mi torténik, ha az eladasi elképzeléseket gyartasilag nem tudjuk kivitelezni



Handoutok a résztvevok részére:

e A webinaron elhangzott informaciok dsszefoglaldja

e A témaval kapcsolatos magyar-angol szétar

e Egy online kviz, melyet a webinarium utan kap kézhez a résztvevd, és ahol
meg gyakorolhatja az elsajatitott tudast. A kviz helyes megfejtésének
felfedése automatikusan torténik

o Két szamitassal kapcsolatos esettanulmany, melyet ha a résztvevd
opcionalisan visszakuld a tanarnak, személyre szdl6 viszontvalaszt kap

¢ A Harvard Business Education UrbanLuxe Cosmetics: Embracing S&OP/IBP
c. case studyja

Ha szeretnél visszajutni a féoldalra, kattints IDE


https://logisztika.hu/2026/03/26/gyartastervezes-a-gyakorlatban-celok-szamok-dontesek-egy-gyartoceg-mindennapjaiban/



